WAARDEPROPOSITIE CANVAS

In dit canvas zoomen we in op 2 blokken van het
Business Model Canvas. — —
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Waardepropositie:

Bﬁ Producten & diensten
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Je wilt dat klanten kiezen voor jouw aanbod. Maar dan moet je
hen eerst overtuigen van de meerwaarde van je producten of
diensten. Met het Waardepropositie Canvas stem je je producten
of diensten nauwkeurig af op de noden van de klanten zodat ze
waarde kunnen creeéren en concurrentievoordeel behalen.
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=== Pijnpunten

Dit model is een aangepaste en naar het Nederlands vertaalde versie van het oorspronkelijk model van
Strategyzer AG, ‘'The makers of Business Model Generation end Strategyzer’. De vertaling en aanpassing
is gebeurd op basis van de Creative Commons licentie ‘Creative Commons Attribution-Share Alike 3.0
Unported License’, terug te vinden op: http://creativecommons.org/licenses/by-sa/3.0/ of op te vragen via
Creative Commons, 171 Second Street, Suite 300, San Fransisco, California, 941047 USA.
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