
Met dit Circulair Canvas ontwikkel je een businessmodel dat waarde 
en positieve impact creëert voor zowel je klanten, de maatschappij 
als het milieu.

 

 

CIRCULAIR CANVAS

Kosten

Positieve impact Negatieve impact

Inkomsten Regelgeving

Distributie & logistiek
Hoe wordt mijn product geleverd/ mijn 
diensten verleend of aangeboden? Hoe kan 
ik dit verder ontwikkelen/ optimaliseren?

Partners
Wie zijn mijn belangrijkste partners, 
leveranciers, samenwerkingen? Welke 
mensen en middelen (IT, communica-
tie, ...) heb ik nodig om mijn aanbod 
voor de klant te realiseren?

Welke investeringen dien ik te doen om mijn product of dienst te 
ontwikkelen? Welke zijn de belangrijkste vaste en variabele kosten na 
de introductie?

Wat is de positieve impact van mijn acitiviteit op de planeet, maatschappij, economie, mijn onderneming? 
Hoe kan ik die vergroten? 

Wat is de negatieve impact van mijn activiteit op de planeet, maatschappij, economie, mijn onderneming? 
Hoe kan ik die inperken?

Hoe kan ik geld verdienen met mijn concept? Wat zijn de verschillende 
vormen van inkomsten? Waarvoor zijn mijn klanten bereid te betalen? 

Waarmee moet ik in orde zijn op vlak van: rapportering over duur-
zaamheid, afvalwetgeving en -inzameling, vergunningen, verzekerin-
gen, CO2 belastingen, verplicht % recyclaat in materiaal, ...

Naam:
Onderneming/Idee:
Datum: ...../...../..........

Wat is mijn aanbod voor de klant? Welke 
noden en problemen los ik hiermee voor 
de klant op? Waarom kiest de klant voor 
mij en niet voor de concurrentie?

Mijn aanbod en
waardepropositie

Klantensegmenten
Wie zijn mijn belangrijkste klanten en wat 
is hun behoefte?

Hoe kan ik mijn klanten bereiken?Welke heb ik nodig (IT-materiaal, machi-
nes, wagen, ...)?

Hoe vind en behoud ik klanten? Hoe onder-
houd ik klantenrelaties? Hoe ga ik om met 
klachten? Hoe meet ik klanttevredenheid?

Welke heb ik nodig (fossiel of hernieuw-
baar)? Kan ik zelfvoorzienend zijn op 
vlak van energie?

Kan mijn product worden hergebruikt, 
hersteld of gerecycleerd? Hoe krijg ik 
mijn producten terug bij mij? Wie kan ik 
hierbij betrekken (klanten, leveranciers). 
Kan mijn onderneming afvalvrij worden?

KanalenTechnologische middelen

Volgende gebruik

KlantenrelatiesEnergiebronnen

Kernactiviteiten
Wat zijn de belangrijkste acties die ik 
moet ondernemen om mijn aanbod 
voor de klant te realiseren?

Dit circulair canvas bouwt verder op het Circulair Canvas zoals ontwikkeld door Circulab, op basis van het Business 
Model Canvas dat oorspronkelijk ontwikkeld werd door Alexander Osterwalder (Strategyzer AG). Deze versie is een 
herwerking van UNIZO Creative Commons - Attribution-NonCommercial-ShareAlike 4.0 International - CC BY-NC-SA 4.0

Materialengebruik
Natuurlijke materialen (waaronder water), 
chemische stoffen, technische materialen. 
Zijn ze hernieuwbaar of afbreekbaar?

https://creativecommons.org/licenses/by-nc-sa/4.0/deed.en

	Tekstveld 3: 
	Tekstveld 12: 
	Tekstveld 18: 
	Tekstveld 19: 
	Tekstveld 23: 
	Tekstveld 31: 
	Tekstveld 32: 
	Tekstveld 2: 
	Tekstveld 6: 
	Tekstveld 25: 
	Tekstveld 7: 
	Tekstveld 26: 
	Tekstveld 24: 
	Tekstveld 27: 
	Tekstveld 14: 
	Tekstveld 1: 
	Tekstveld 8: 
	Tekstveld 29: 
	Tekstveld 30: 
	Tekstveld 10: 
	Tekstveld 28: 


